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Sopimustaidot ovat nykyisin osa ammattitaitoa yhä 
useammassa tehtävässä. Tämä opas on tarkoitettu Sinulle, 
joka et ole juristi, mutta tarvitset työssäsi tietoa kaupan-
käynnin sopimuksista. Sinulle, joka suunnittelet, teet tai 
tulkitset yritysten välisiä tarjouksia, tilauksia tai sopimuksia 
taikka niiden liiteaineistoa. Erityisesti oppaassa on ajateltu räätälöityjen tuotteiden – 
esimerkiksi koneiden, laitteiden tai komponenttien kauppaa. Mukana on sekä kotimaan 
että kansainvälisen kaupan kysymyksiä.  
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